
Как создать 
платформу 

с монетизацией 

в 2025 годy

Пошаговый гайд для экспертов, 
блогеров и коучей



Если вы когда-нибудь задумывались: «А что, если сделать свой сайт, 
где я контролирую всё — от доходов до взаимодействия с 
аудиторией?», — то этот гайд для вас.



Многие из нас устали от зависимостей. От платформ, которые могут 
в любой момент изменить правила игры. От комиссий, которые 
кусаются. От ограничений, которые тормозят рост. Но сегодня есть 
реальная альтернатива — создать свою платформу, где вы сами 
устанавливаете правила.



И нет, вам не нужно быть разработчиком или IT-директором, чтобы 
это сделать. Всё куда проще, чем кажется, если подойти к делу с 
умом. В этом гайде мы пройдём путь от идеи до запуска. Без 
сложной терминологии, с примерами, мнениями и чёткой логикой.

Как вы будете зарабатывать: 

5 моделей монетизации

Когда вы запускаете свою платформу, важно понимать, как именно 
она будет зарабатывать. Не существует универсального решения, но 
есть несколько проверенных моделей, которые работают.

  Подписочная модель

Самый популярный вариант для авторов, экспертов, психологов и 
стримеров. Пользователи платят ежемесячную сумму и получают 
доступ к закрытому контенту, чату или трансляциям.

  Продажа цифровых и физических товаров

Если вы пишете книги, рисуете, продаёте консультации или 
обучающие материалы — можно предложить товары напрямую на 
своём сайте. Никаких комиссий от платформ.
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  Онлайн-консультации

Психологи, юристы, коучи, преподаватели — все те, кто продаёт своё 
время. Платформа позволяет вести видеозвонки, брать оплату 
заранее, выставлять расписание.

  Донаты и краудфандинг

Система добровольных взносов идеально подходит для блогеров и 
артистов. Можно дать доступ к бонусному контенту или просто 
сказать «спасибо» тем, кто поддержал.

  Закрытые чаты и мессенджеры с оплатой за доступ

Система добровольных взносов идеально подходит для блогеров и 
артистов. Можно дать доступ к бонусному контенту или просто 
сказать «спасибо» тем, кто поддержал.
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Готовы ли вы к запуску? Проверьте по 
чек-листу

1. Цель проекта

Что именно вы создаёте? Онлайн-школу? Платформу с донатами? 
Консультационный сервис или клуб по интересам с регулярной 
подпиской?



Если вы не можете сформулировать цель проекта в одном-двух 
предложениях — это первый сигнал, что нужно уточнить 
позиционирование.
Чёткая цель помогает выстроить структуру, 
понять потребности аудитории и выбрать подходящую модель 
монетизации.

2. Структура платформы

Ваш сайт — это маршрут пользователя. Какие страницы есть на 
старте? Что увидит посетитель первым? Куда его приведёт меню? 
Где размещены кнопки оплаты? Как человек получит доступ к 
контенту после оплаты?



Простая схема сайта поможет избежать путаницы и потери 
пользователей в первый же день.

3. Модель монетизации

Что именно вы продаёте и в каком виде? На старте лучше выбрать 1–
2 понятных варианта:

Подписка на регулярный контент Продажа цифровых продуктов

Онлайн-консультации Донаты или доступ к закрытому чату
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4. Стартовый контент

Для запуска не требуется огромная база материалов. Достаточно 
нескольких текстов, видео или аудиоуроков, чтобы показать 
ценность.



Гораздо важнее — чтобы контент был качественным и отвечал на 
вопрос пользователя: «Почему стоит заплатить?»

5. Презентация и доверие

Ваш проект должен быть представлен ясно. Для этого подготовьте:�

� Страницу «О себе» или «О платформе»�
� Часто задаваемые вопросы�
� Краткое, но убедительное описание платного контента



Чем понятнее сайт, тем выше доверие и конверсия. Особенно для 
новых пользователей, которые ещё вас не знают


6. Техническое решение

Сайт с нуля — это долго, дорого и требует постоянной поддержки. 
Гораздо эффективнее использовать готовое решение, которое 
можно адаптировать под ваш бренд.

Например, Scrile Connect — это платформа, где уже встроены:�
� Подписки�
� Приём платежей�
� Мессенджер и видеоконтент�
� Админ-панель и гибкие настройки

Вы не зависите от разработчиков, а сосредотачиваетесь на контенте 
и развитии.
Если на все пункты вы можете ответить утвердительно — 
вы действительно готовы к запуску. Следующий шаг — выбрать 
платформу и приступить к реализации. Готовое решение Scrile 
Connect подходит для этого идеально: быстрое развёртывание, 
настройка под ваш бренд и поддержка на всех этапах.
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Почему проще всего начать 

с Scrile Connect

Если коротко: это платформа, с которой вы можете начать за 
несколько дней и без разработчиков.

Вы получаете полноценный сайт с подписками, видео, мессенджером 
и приёмом платежей. Всё готово «из коробки», и при этом — 
адаптируется под ваш бренд. Да, можно изменить логотип, цвета, 
страницы, цены — это всё настраивается через панель 
администратора.




Вы не платите комиссий за каждую продажу, как это бывает на 
крупных международных площадках. Ваша выручка — ваша.




Scrile Connect подходит не только блогерам, но и образовательным 
проектам, нишевым продюсерам, коучам, экспертам и даже 
агентствам, которые хотят запустить платформу под своим брендом.



Техническая поддержка работает, обновления регулярные, 
платёжные системы легальны и поддерживают работу в России в 
2025 году. Для большинства предпринимателей это решает сразу 
несколько проблем: законность, стабильность, скорость запуска.



Если вы хотите масштабироваться позже — такая возможность есть. 
Но для старта это, пожалуй, один из самых простых и безопасных 
путей.

05



Кому уже заходит: 5 ниш, где 
платформы стреляют

Чтобы вы не думали, будто всё это работает только для блогеров или 
инфлюенсеров с миллионами подписчиков — вот вам реальные 
направления, в которых отлично заходят собственные платформы:
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Примеров много. Важно только одно: если у вас есть аудитория или 
вы знаете, где её взять — платформа станет активом, который 
работает на вас.



Многие думают, что запуск платформы — это долгий и сложный путь. 
На деле, если разложить процесс по шагам, он становится вполне 
управляемым. Ниже — пошаговый план, по которому вы можете 
запустить свой проект с минимальными рисками.

Шаг 1. Определите нишу и целевую 
аудиторию

Самая распространённая ошибка — пытаться делать платформу «для 
всех». Это всегда приводит к расплывчатому продукту и слабому 
отклику.

Спросите себя:�

� Кто мой пользователь?�
� С какими проблемами он сталкивается?�
� Что его сейчас не устраивает в бесплатных или чужих решениях?
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Шаг 2. Сформулируйте конкретное 
предложение

Когда человек попадает на ваш сайт, он должен сразу понять: что 
это, зачем это и почему это стоит денег.

Сформулируйте�

� Что человек получит?�
� Какие конкретные результаты, навыки, состояния?�
� Почему это уникально именно у вас?

Шаг 3. Подготовьте стартовый контент

Для запуска вам не нужен идеальный курс из 50 видео.

Начните с малого�

� 3–5 видео или аудиозаписей�
� Несколько статей, гайдов, PDF или чек-листов�
� Простой формат консультации или подписки на закрытый чат
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Шаг 4. Постройте логичную структуру 
сайта
Ваш сайт — это маршрут. Он должен вести пользователя от интереса 
до оплаты и не вызывать лишних вопросов.

Подумайте�

� Что будет на главной странице?�
� Где рассказано о вас или проекте?�
� Какие кнопки и формы оплаты?�
� Как выглядит личный кабинет после оплаты?

Шаг 5. Подключите оплату и проверьте 
работу платформы
Не запускайте сайт, пока не протестировали оплату, доступы и 
уведомления.

Что нужно проверить�

� Платёжные системы работают (в Scrile Connect они уже 
встроены).�

� Пользователь получает доступ сразу после оплаты.�
� Уведомления приходят в нужный момент.�
� Контент не открыт для тех, кто не оплатил.
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Шаг 6. Проведите мягкий запуск

Не бегите сразу в рекламу.

Начните с малого�

� Пригласите друзей, подписчиков, бывших клиентов.�
� Дайте доступ по спеццене или бесплатно в обмен на обратную 

связь.�
� Попросите тестовую аудиторию оставить комментарии, пройти 

оплату, попробовать контент.

Шаг 7. Начните масштабироваться

Когда вы уверены, что всё работает — самое время расти�

� Запустите таргетированную рекламу.�
� Сделайте партнёрские интеграции с блогерами, сообществами, 

экспертами.�
� Введите тарифные планы, бонусы за подписку, закрытые 

форматы.�
� Работайте с удержанием: письма, напоминания, новые материалы.

Хорошая новость в том, что все шаги можно пройти за 1–2 недели, 
особенно если использовать готовую платформу. Scrile Connect 
позволяет сфокусироваться не на технической стороне, а на сути — 
вашем контенте и вашей аудитории.
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Хорошая новость в том, что все шаги можно пройти за 1–2 недели, 
особенно если использовать готовую платформу. Scrile Connect 
позволяет сфокусироваться не на технической стороне, а на сути — 
вашем контенте и вашей аудитории.

Хотите запустить свою платформу с 
монетизацией?

Оставьте заявку на бесплатную консультацию с командой Scrile и 
получите персональный разбор под вашу нишу.


Успех платформы начинается с первых решений. Сделайте их 
осознанно.

Связаться с нами
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https://scrile.ru/contact-us/

